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ДОКЛАД

президента РСКО Мякуновой Н.Н.

В своем докладе хочу проанализировать развитие кожевенно-обувной  промышленности за последние 5-6 лет и обозначить задачи на ближайшие годы.

В 2001 году после введения заградительных пошлин на вывоз сырых шкур (500 евро за тонну) кожевенное производство увеличилось с 1,1 до 2,2 млрд. кв. дм в 2006 году, т.е. в 2 раза, производство обуви за 6 лет – на 64% или с 36 до 55 млн. пар.

Темпы роста по обуви постоянно отстают от кожи. Основная причина – давление импорта обуви как легального, так и нелегального.

За этот период кожевенно-обувные предприятия осуществили определенный прорыв в технологиях, качестве, дизайне, фирменной торговле. Российская кожевенная и обувная отрасль – это современная, конкурентоспособная отрасль, совершенно отличающаяся от отрасли 90-х годов.

Наши производители уверенно вышли на мировые рынки, причем не только с полуфабрикатом «вет-блю», но и готовой кожей и обувью. 

Отмена экспортных пошлин на готовую кожу  по инициативе РСКО позволила значительно увеличить экспорт готовой кожи «краст»  и снизить экспорт «вет-блю». За 2006 год экспорт кож удвоился и составил 57,4 млн. долл., а в сравнении с 2001 годом экспорт увеличился почти в 10 раз.

Казалось бы, это хороший показатель. Однако он не может нас радовать, так как это вынужденная мера кожевников. Отечественная кожа внутри страны востребована не в полном объеме по ряду причин.

Прежде всего, обувное производство растет медленнее кожевенного (цифры я вам приводила). Основная причина – давление дешевого импорта, объем которого составляет 85%, в том числе свыше 60% – «теневого».

Вторая причина: большая часть отечественных обувщиков перешла на сборку обуви из импортных заготовок с целью удешевления затратной части. Жесткая ценовая конкуренция заставляет их переходить на китайскую комплектацию. 

Необходимо отметить, что с каждым годом обувная мода усложняет модели обуви, изготовленные с большей долей ручного труда, поэтому заготовки верха, гораздо выгоднее закупать в Китае, где трудозатраты ниже и нет социальных налогов, чем производить их в нашей стране, где  затраты растут постоянно. 

Экспорт готовой обуви с 2003 года практически остается на одном уровне – 7 млн. пар, а в 2006 году с падением производства и вовсе снизился до 6 млн. пар, хотя, по оценкам зарубежных коллег, наша обувь по качеству не уступает аналогичным зарубежным аналогам, особенно в секторе детской, мужской и специальной обуви.

По заявлению наших предприятий, экспортировать при наших таможенных порядках достаточно сложно. Государство не поддерживает экспорт готовых товаров легкой промышленности. Субсидирование процентной ставки по экспортным кредитам  затруднено из-за проволочек налоговых служб в выдаче справок по отсутствию задолженностей.  Какой-либо иной  поддержки от государства нет, поэтому экспорт обуви не стал дополнительной нишей для российских  производителей.

Снижение пошлин на импортную  обувь, установление ФТС  высоких контрольных цен на импортные комплектующие и, наконец, объявленные МЭРТ России  условия присоединения к ВТО привели в текущем году к резкому падению производства обуви при одновременном всплеске роста импорта.

За I полугодие ввезено 82 млн. пар обуви или в 2раза больше, чем за I полугодие прошлого года, а выпуск составил всего 22 млн. пар, снизившись на 10%.

Снизился уровень рентабельности кожевенно-обувных предприятий до 5,3%.

Все эти показатели не могут привлекать инвесторов в отрасль, инвестиции уходят из отрасли. Например,  открытые несколько лет назад сборочные обувные фабрики на Дальнем Востоке с участием китайских инвестиций в этом году резко сократили объемы производства и практически его сворачивают. Закрылось обувное производство с турецким капиталом в Московской области. Многие обувные предприятия начинают увеличивать заказы в Китае. По данным Росстата, в I полугодии 2007 года объем инвестиций в кожевенно-обувную отрасль снизился в сравнении с 2006 годом на 40% с 630 до 378 млн. рублей.

Всё это не может нас не тревожить, так как говорит о неправильной государственной политике, проводимой рядом министерств и ведомств, несмотря на провозглашаемые главой государства и Правительством задачи развития отечественного производства.

О сырьевой базе здесь будет подробный доклад Александра Александровича Рольгейзера. Хочу отметить, что этот вопрос остается крайне острым. Мы практически исчерпали все ресурсы сырья, и необходимо  незамедлительно решать эту проблему.  

Проанализируем, что происходило с экономикой в нашем секторе. 

На каждом предприятии она различна и зависит от многих факторов: уровня оснащенности, выбранной производственной ниши, региональных условий, тарифной политики, наконец, таланта руководителя. Однако общие тенденции за эти годы были следующие: ежегодный рост цен на сырые шкуры  цен на газ и электроэнергию. Переход по экспортно-импортным операциям на евро резко увеличил затраты на химические и комплектующие материалы. По этой причине доля химических материалов в затратах доходит до 20%. Необходимость поднятия уровня оплаты труда. Только за 2006 год уровень оплаты труда увеличен на 22-25%. При этом производители не могли с такой же скоростью увеличивать отпускные цены, т.к. мы конкурируем с дешевым китайским импортом, не облагаемым налогами. Увеличение затрат шло за счет снижения рентабельности. За последние 5 лет уровень рентабельности снизился с 15-18 до 5,3% (в среднем по кожевенно-обувной отрасли).

По данным Росстата, цены на обувь от производителей в 2005 и 2006 годах практически не только не увеличились, но имело место снижение цен в 2005 году на 9%, в 2006 году – на 0,4%, а вот розничные только в 2006 году в среднем возросли на 13,3%.

Продолжающаяся интеграция и предстоящее вступление России в ВТО ставят нелегкие задачи, и без активной государственной поддержки отрасли прогнозы будут неутешительны.

Прежде всего, необходимо, наконец, на государственном уровне начать наводить порядок на государственной границе и в торговле и сократить до минимума «теневой», контрабандный импорт товаров. Таможенным органам, особенно на местах, проводить политику поддержки производителей, а не контрабандистов.

Второе. МЭРТ и всей Комиссии по защитным мерам необходимо оперативно решать вопросы производителей. По полтора года рассматриваются вопросы изменения таможенных тарифов.

Свежий пример – снижение ввозных таможенных пошлин на 13 видов химических материалов для кожи и обуви. В мае направлен материал, через три месяца был рассмотрен в МЭРТ на уровне начальника отдела, замечаний не было. Минпром дал свое положительное заключение. Предварительные проработки в ФТС тоже были. Но у МЭРТ появились замечания, и вместо того, чтобы встретиться с бизнесом идет переписка по замечаниям. На наш взгляд, в таких вопросах решающее слово должно быть за Минпромом. Если нет противоречий в смежных отраслях промышленности, необходимо оперативно принимать решения. 

К нашему сожалению, оперативно принимаются решения, направленные на поддержку импорта, а не производителя. Пример – утверждение сниженных пошлин на ввоз обуви на постоянной основе. Несмотря на представленные материалы, возражение Минпромэнерго, решение было принято без участия представителей отечественного производства очень быстро, но результат для промышленности отрицательный.

Таким образом, рассматривая ближайшую перспективу, можем прогнозировать снижение темпов роста производства, если государственная власть на всех уровнях не начнет всерьез заниматься промышленной политикой и оперативно решать вопросы таможенно-тарифной политики, борьбы с контрабандой и контрафактом, контроля за естественными монополиями.

	Информация

Российского Союза Кожевников и Обувщиков


ОБЪЕМЫ ПРОИЗВОДСТВА 

кожи и обуви в I полугодии 2007 г.

(данные Росстата)
	Наименование продукции
	I п/г 2007 
	I п/г 2006 
	Темпы роста, %

	
	
	
	I п/г 2007 к I п/г 2006
	8 мес. 2007 к 8 мес. 2006

	Хромовые кожтовары, тыс. кв. дм
	1 247 385
	862 049
	144,7
	141,9

	Юфтевые кожтовары, тыс. кв. дм
	53 674
	54 436
	98,6
	96,4

	Жесткие кожтовары, тыс. кв. дм
	39 892
	37 040
	107,7
	106,9

	Обувь, тыс. пар
	23 394,1
	25 236,4
	92,7
	90,2


ПОГОЛОВЬЕ СКОТА 

(данные Минсельхоз России) 

                       млн. голов

	
	на 01 июля

	
	2006 г.
	в % к 2005 г.
	2007 г.
	в % к 2006 г.

	КРС

все категории хозяйств

в том числе:

сельхозорганизации

хозяйства населения

фермерские хозяйства
	22,9

11,2

10,7

1,0
	94,7

93,3

94,9

110,7
	22,9

10,7

10,9

1,2
	99,7

96,2

102,0

112,4

	Свиньи

все категории хозяйств

в том числе:

сельхозорганизации

хозяйства населения

фермерские хозяйства
	15,5

7,9

7,0

0,7
	104,7

110,2

98,3

116,1
	17,5

8,9

7,7

0,9
	112,7

113,3

110,6

127,5

	Овцы и козы

все категории хозяйств

в том числе:

сельхозорганизации

хозяйства населения

фермерские хозяйства
	21,4

5,5

11,0

4,9
	102,9

95,8

98,3

126,4
	22,7

5,3

11,9

5,5
	106,2

96,7

108,2

112,2


